
FORMATION

RAPAUD Pascal
FORMATEUR - CONSULTANT

CONTACT

+33 6 09 74 43 69

p.rapaud@gmail.com

55 rue de Doumerc
 33000 BORDEAUX

DOMAINES DE
COMPÉTENCE

Communication

Développement Personnel

Management

Vente & Relation Client

Coaching Entreprise

Ingénierie pédagogique

CERTIFICATION QUALIOPI
2025 (En cours)

2001

Dynamisme
Implication
Aisance relationnelle
Adaptabilité
Professionalisme

SOFT SKILLS

EXPERIENCE PROFESSIONNELLE

ET PUIS. . .

« La communication est à mon sens un élément central du
management et de la vente, mon objectif est de mettre à votre

disposition mon expérience professionnelle pour développer les
compétences de vos équipes de façon efficace et durable. »

Bonne maîtrise de Word, Excel, Power Point.
Anglais et Espagnol : Bonnes notions
Utilisation courante d’outils comme l’Analyse Transactionnelle, la PNL, DISC

Sports pratiqués : Randonnée en montagne, Course à pied, Boxe Pieds-poings
 Président de l’association IMPACTS33 (700 adhérents) depuis 6 ans

2016 - AUJOURD’HUIFormateur-Consultant INDEPENDANT
 Déclaration d’activité enregistrée sous le numéro 75331152433

2008 - 2016AFFEM - Réseau DUCRETET (92)
Responsable Formation Commerce (2008-2016)

1999 - 2007FODIPEG - Réseau DUCRETET( 92)
Coordinateur pédagogique - Formation initiale (2002-2007)

Conception et Animation de formations : 
Communication et Développement Personnel
Techniques de vente et relation clientèle
Management opérationnel
Connaissances Produits et vente appliquée

Électrodomestique & Multimédia

Conception et Animation de formations et événements
Dispositifs de montée en compétences Intra-entreprise
Gestion de projets de formation

Coordination de sections d’apprentissage

Formateur/Concepteur (199-2001)

Conception et animation de modules de formation

BACHELOR BUSINESS MANAGEMENT 
Niv6 - STUDI (Distanciel)

2024-2025 (En cours)

“FORMATEUR DE L’ALTERNANCE”
Niv5 - CAPARIF (75)

1996
VENDEUR ELECTRONIQUE GRAND PUBLIC

Niv4 - DUCRETET (92)

DARTY- Ile de France ( 94)
Vendeur polyvalent confirmé

1997 - 1999

    Vente de Produits et Services / Gestion et animation du rayon

Intégrité
Résilience
Ecoute
Réactivité
Curiosité


